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В останні роки сільське господарство служить рушійною силою для 

розвитку національної економіки. Сільськогосподарська продукція становила 

45% або 22,2 млрд дол. США від експортних доходів, що було найвищим 

показником у 2020 р. Однак проблеми, пов’язані з функціонуванням СОТ та 

обраними стратегії інтеграції України до ЄС, поставила на порядок денний 

необхідність диверсифікації асортименту сільськогосподарської продукції та 

географії експорту, а також реструктуризації сільського господарства відповідно 

до умов та потреб навколишнього середовища.  

Історично Україна асоціюється з поняттям «європейська хлібниця». Це 

заява актуальна і сьогодні, оскільки вітчизняні сільськогосподарські виробники 

експортують значну частку продуктів харчування, вироблених в Україні, до ЄС. 

Зростання населення окремих країн (Китаю, Індії, Африки) створює проблему 

продовольства, яка стимулює ріст аграрного виробництва та забезпечує стабільні 

ринки збуту продуктів. Поступовий перехід до встановлення спільного ринку з 
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ЄС дозволяє розширення сільськогосподарського виробництва та приплив 

іноземної валюти на український ринок. 

Поняття «експортний потенціал» має тісний взаємозв’язок із поняттям 

«конкурентоспроможність». Перше визначає види продукції, яка виробляється 

всередині країни в надлишку і може бути потенційно експортований. Другий 

показує відповідність потенціалу експортно-орієнтованої продукції за 

критеріями, що висуваються приймаючими країнами. Таким чином, зростання 

обсягів продажів можливе за умови, що обсяги виробництва збільшуються в 

відповідно до європейських та індивідуальних вимог країн-імпортерів. 

Продукція українських виробників є конкурентоспроможною на окремих 

сегментах агропродовольства ринку. Головна перевага – висока якість за 

помірною ціною. Експортно-орієнтовані види продукції включають продукти 

врожаю та переробки, такі як зернові культури (пшениця, ячмінь, кукурудза), 

олійні культури, соняшник олія, цукор, горіхи, свіжі та консервовані овочі тощо; 

тваринництво та продукти переробки – яйця курка та продукти її переробки, 

куряче м’ясо, мед та ін. 

 

Таблиця 1 

Товарна структура зовнішньої торгівлі у 2020 році 

Назва товару тис. дол. США 
у % до 

2019р. 

у % до загального 

обсягу 

I. Живі тварини; продукти 

тваринного походження 
1188368,1 93,1 2,4 

II. Продукти рослинного 

походження  
11890050,9 92,1 24,2 

III. 15 Жири та олії тваринного або 

рослинного походження  
5759599,1 121,7 11,7 

IV. Готові харчові продукти  3361124,0 104,4 6,8 

V. Мінеральнi продукти  5331945,0 109,6 10,8 

Усього 49212901,3 98,3 100 
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Посіви олії та соняшнику принесли найбільшу частку валютних 

надходжень України (табл. 2). 

 

Таблиця 2 

Експорт соняшникової олії та зерна у 2020 році 

Тип товару 
Найбільші компанії-

експортери 

Найбільші 

країні-імпортери 

Обсяг 

продажу, 

млн т. 

Дохід, 

млрд 

Соняшникова 

олія 

Kernel, Cofco, Bunge, 

Alfa, Trading ,Cargill, 

Allseeds 

Індія, Китай, 

Нідерланди, 

Ірак, Іспанія 

5,380 3,7 

Зерно 

«НІБУЛОН», «Каргілл», 

«Луї Дрейфус Компані 

Україна», Sierentz Global 

Merchants «Кернел-

Трейд» 

Китай, Іспанія, 

Туреччина, 

Єгипет, 

Нідерланди, 

Бангладеш 

53,5 94,2 

 

Експортний потенціал країни містить окремі ознаки та у національній 

площині є сумарним результатом роботи суб’єктів, здатних продукувати 

конкурентні на зовнішніх ринках вироби. Так, експортний потенціал відображає 

рівень розвитку виробництва та виступає індикатором попиту на вироби 

конкретної країни. 

В загальнонаціональному масштабі експортний потенціал уявляє собою 

акумуляцію виробничих потужностей суб’єктів, галузей, регіонів та фінансово-

економічних відносин всієї країни. 

Нормативно-правове регулювання торговельного співробітництва з ЄС 

охоплює національне законодавство з питань ведення господарської, 

зовнішньоекономічної діяльності, проведення митних операцій та 

оподаткування, угоди з питань інтенсифікації ділового співробітництва України 

з ЄС, а також уніфіковані угоди і положення, що регулюють 

зовнішньоторговельні операції в світі. 

Фінансові показники зовнішньоекономічної діяльності в частині 

торговельних операцій мають тенденцію до збільшення. При тому стають 

більшими як експортні, так і імпортні операції. Разом з тим, додатковим 
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викликом фінансовій системі та курсовій стабільності виступає виявлене 

системне збільшення дефіциту балансу руху товарів.  

Україна нарощує обсяги торговельного співробітництва з ЄС в рамках 

інтенсифікації співробітництва, переорієнтації вектору експортно-імпортних 

операцій та їх диверсифікації. Проте як експортні, так і імпортні торговельні 

операції відбуваються нерівномірно, беручи до уваги конкретних учасників 

Єврозони. Переважні обсяги постачання та придбання відбуваються в декілька 

країн, встановлених в дослідженні. Разом з тим, розширення географії 

постачання та пошук нових партнерів з проблем ефективного постачання 

стимулюватиме подальше зростання торговельного співробітництва України з 

ЄС.  

Поточна та потенційна ризиковість розвитку торговельного 

співробітництва з ЄС є наслідком низки викликів та загроз, на подолання яких 

відбуваються інституційні зміни, трансформується регулювання фінансових 

операцій ЗЕД та формується нова організаційна структура суб’єктів. Виявлені 

основні загрози ефективному провадженню ЗЕД в частині торговельних 

операцій: незадовільний рівень фінансового забезпечення суб’єктів при 

неминучому несенні додаткових витрат, необхідність діяти в умовах жорсткої 

конкуренції зовнішніх ринків, низька ємність внутрішнього попиту та інші. 
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