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К.е.н. Яворська Т.І.

Перська держена агроЫ ч и а
ОБ’ЄКТИВНА НЕОБХІДНІСТЬ КООПЕРАЦІЇ

В еуч.ених , „ 0 . 3 ,  в і д н о с „„ в  а г р а р н о м у

сільськогосподарські виробники змушені з а й в а т , „  „е  r t l b „  

розвитку виробництва. а й доведенням сільскогоспад.рської п р о д а й !  

кш иевого спож ивача, тоб то  сільськогосподарським марко™ ,,,о„. Bin 
вклю чає в себе закуп івлю , зберігання, транспортування, переробку і 

розподіл продукції.

М аркетинговий процес розпочинається на сільськогосподарському 

підприємстві. Потім продукт просувається по продовольчому ланцюжку 

до того моменту, поки покупець не придбає його в підприємствах оптової 

та роздр ібної торгівл і або громадського харчування. Очевидно, що 

ефективність усього господарювання визначає успішна ринкова діяльність. 

Але, в першу чергу, сільськогосподарський виробник повинен займатися 

розвитком виробництва. По era є проблема поєднання виробничої і ринкової 

діяльності.

Сканировано с Cam
Scanner

Це проблема виявилася особливо актуальною у країнах, які переходять 
від командно-адміністративної до ринкової економіки. До них відноситься 

і Україна. Раніше держава повністю контролювала сільське господарства. 
Цей контроль полягав у забезпеченні засобами виробництва, обслугованн’ 

с іл ьськогосп од арськи х  п ідприєм ств  і закупівлі у них проду

Централізовано встановленими цінами.
в перехідний період держава поступово відходи і ь від ви . * а в и  

Функцій. З авд яки  с к о р о ч ен н ю  ком ерц ійної діяльності л‘ ’

сільськогосподарські виробники можуть вирішити про ле 

виробничої і ринкової діяльності трьома шляхами. в И р О бництва, шо
Перший шлях передбачає збільш ення розмір п о с т а ч а н Н я і збуту 

д °зволило б утримувати власні спеціалізовані стру с ь к О Г О С П О дарських 
п Р°Дукції. М ож ливості т а к о го  підходу Дл я

фська Т.1., 2000 49
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підприємств обмеж ені через проблем атичність форму 
великих р о з м ір а х , іс н у в а н н я  оптим альних ** 

сільськогосподарського ви робни ц тва тощ о. Р °3мірій
Другий шлях пош уку м ож ливості поєднання виробничої • 

діяльності -  це користування послугами ринкових посередників Ств
РИНк°В01 

прибуток у посередницькому бізнесі значно легше і менш ризикован1083™ 

безпосередньо в сільськогосподарському виробництві. Україна о. • ’ НІ* 
• ’ я к  1 кожна

країна, що ставала на шлях ринкової економіки, зустрілася з  т а к и м  явище 

як експансія посередницького бізнесу у сільському господарстві. З цього 

приводу ще в 1919 р. видатний український економіст М и х а й л о  Туган- 

Барановський писав: “Виступаючи на ринкові, яко продавець свого трудового 

продукту, селянин стає жертвою капіталістів-скупщиків, котрі, користую чися 

з господарської немочі селянина, купують його продукт по ціні, з н а ч н о  нижчій 

від ринкової. А купувати все собі необхідне селянинові доводиться по ціні 

надмірно високій” .
В сучасних умовах вітчизняні сільськогосподарські товаровиробники 

змушені продавати свою продукцію різним комерційним с т р у к т у р а м  за 

цінами, які часто навіть не відшкодовують витрат на ї ї  в и р о б н и ц т в о . 
Користуючись послугами ринкових посередників на шляху п р о д у к т 1 ВІД 

виробника до споживача окремі сільськогосподарські підприєм ств 

одержують дуже малу частку від роздрібної ціни, яку сплачує спожі 
(табл. 1).

Дані таблиці 1 свідчать, що комерційна діяльність на У 
зростаючого значення для сільськогосподарського виробництв' 
черешню можна віднести до продукції із середнім відсотком мар 
ло 52,1/о роздрібної ціни за цю продукцію залишається т Р 
посередникам.

ипадку із ціною на борошно (табл. 2) 50% розДР’ я кий 
бЄзпоГСТЬСЯ У С 1 л ь с ь к о г о с п °дарського товаровиробник’ 
стільки^ма0  П Є Р Є Р О бляс з е РН о н а  своєму переробному підПРиєМС

\  залишається комерційним посередникам. ь1цеИЯІ° 
ЯННЯ Великій КІЛЬКОСТІ посередників’ 3 рриН0І< 

подарських товаровиробників, входженн1

Д , ІЯ  П р о ти  

н р н б утк ів  СІЛ Ь С Ь К О Г 1

Сканировано с CamScanner
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сприяє третій шлях -  шлях вертикальної інтеграції. Він озпачас об'едшшни 

зусиль селян з мстою просування у суміжні із сільськогосподарським 
рпробницгвом сфери діяльності для забезпечення контролю ПІ рухом 

створеної у власном у госп одарств і продукції і отримання від цього 
відповідного прибутку.

Таблішя І. Формування ціни на черешню від виробника до споживача

Ціна за кг,

гри.

Питома вага, 1

%
Ціна за кг у червні 1999 року

Місце виробництва: південна частина Запо­

різької області

Ціпа за кг, іцо сплачувалась виробникам 2,30 47,9

Маржа фізичних осіб, які займалися послу­

гами сортування, калібрування, розфасовки
0,46 9,6

Закупівельна ціна підприємств оптової тор­
гівлі
рч *1 ■    вв ,

2,76 57,5

експедиційні витрати
~п ------ -

0,16 3,3
111 Рати па реалізацію продукції 0,25

5,2 Н

Ма— - ----------• РЖа підприємств оптової торгівлі
1 Ці па— ~ 

0,41 8,5

продажу підприємств оптової торгівлі 3,17 66,0

*^Р°здрібників + ПД В
ЛІ11Н Игч -

1,63 34,0

Родажу споживачу 4,80 100

В*
'ї°0 ,,сРат інтеграція передбачає створення сільськогосподарських
'° ^ с,‘Ко *** , и л я х о м  в ід ’єднання окрем их функцій від сільської ос

Підприємства, ф ер м ер ськ о го , особистого  п ідсобною  

організації їх в більшому масшіабі.

і
Сканировано с CamScanner
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