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ЛІКВІДНІСТЬ І ПЛАТОСПРОМОЖНІСТЬ ПІДПРИЄМСТВА 

 

Фінансовий стан підприємств можна оцінювати з точки зору його 

короткострокової і довгострокової перспектив. У короткостроковій перспективі 

критерієм оцінки фінансового стану підприємства є його ліквідність і 

платоспроможність [1]. 

Ліквідність – це здатність підприємства розраховуватися зі своїми поточними 

зобов’язаннями перед закордонними контрагентами шляхом перетворення активів 

на гроші. Ліквідність підприємства свідчить про наявність грошових коштів для 

термінового виконання фінансових зобов’язань даного періоду [2]. 

Усі активи підприємства залежно від ступеня їх ліквідності, тобто від 

здатності та швидкості перетворення в грошові кошти, можна умовно поділити на 

такі групи: 

1. Найбільш ліквідні активи (А1) – це суми грошових коштів підприємства на 

поточному, валютному та інших рахунках, у касі, короткострокові фінансові 

вкладення (цінні папери), які можуть бути використані для здійснення поточних 

розрахунків негайно. 

2. Активи, що швидко реалізуються (А2) (активи, для перетворення яких у 

наявні кошти потрібний визначений час) – це дебіторська заборгованість, платежі по 

якій очікуються протягом 12 місяців після звітної дати, та інші оборотні активи. 

Ліквідність цих активів різна і залежить від суб’єктивних та об'єктивних факторів: 

кваліфікації фінансових робітників, взаємовідносин підприємства з платниками та 



їх платоспроможності, умов надання кредитів покупцям, організації вексельного 

обігу тощо. 

3. Активи, що повільно реалізуються (А3) (найменш ліквідні активи) – це 

запаси і витрати. Ліквідність цієї групи залежить від своєчасності відвантаження 

продукції, швидкості й правильності оформлення банківських документів, 

швидкості платіжного документообігу в банку, від якості й попиту на продукцію, її 

конкурентоспроможності, платоспроможності покупців тощо. 

4. Активи, що важко реалізуються (А4), – це активи, призначені для 

використання в господарській діяльності протягом тривалого періоду часу. В цю 

статтю можна включити статті розділу І активу балансу «Необоротні активи» [3]. 

Пасиви балансу класифікують наступним чином: 

1. Найбільш строкові зобов’язання (П1) – кредиторська заборгованість за 

товари, роботи, послуги, поточні зобов’язання за розрахунками, інші 

короткострокові пасиви. 

2. Короткострокові пасиви (П2) – короткострокові позикові кредити банків та 

інші позики, що підлягають протягом 12 місяців після звітної дати. 

3. Довгострокові пасиви (П3) – довгострокові кредити банків, позикові кошти 

та інші довгострокові пасиви – сума статей 3 розділу пасиву балансу «Довгострокові 

зобов’язання». 

4. Постійні пасиви (П4) – статті 1 розділу пасиву балансу «Власний капітал» 

[4]. 

Для визначення ліквідності балансу необхідно порівняти підсумки по кожній 

групі активів і пасивів. Баланс вважається абсолютно ліквідним, якщо виконуються 

умови: А1≥П1, А2≥П2, А3≥П3, А4≤П4. 



Незважаючи на те, що на практиці поняття ліквідності та платоспроможності 

тісно взаємозв’язані, вони не є тотожними. Ліквідність у загальному розумінні 

означає здатність цінностей перетворюватися в грошові кошти. Вона 

характеризується наявністю в підприємства ліквідних засобів у формі залишку 

грошей у касі, грошових коштів на рахунках у банку та тих елементів оборотних 

активів, що легко реалізуються. Ступінь ліквідності визначається тривалістю 

часового періоду, протягом якого ця трансформація може бути здійснена. Чим 

коротший період, тим вища ліквідність цього виду активів [5]. 

Платоспроможність підприємства визначається його можливістю і здатністю 

своєчасно й повністю виконувати платіжні зобов’язання, що випливають з торгових, 

кредитних і інших операцій грошового характеру. Платоспроможність впливає на 

форми й умови комерційних угод, у тому числі на можливість отримання кредиту. 

Оцінка платоспроможності здійснюється з метою аналізу і прогнозування його 

подальшої фінансової діяльності [6]. 

Основними ознаками платоспроможності є: наявність у достатньому обсязі 

коштів на поточному рахунку; відсутність простроченої кредиторської 

заборгованості. 

Перспективна платоспроможність визначає можливість підприємства у 

майбутньому розраховуватися за своїми короткостроковими боргами і 

досліджується переважно за допомогою показників ліквідності. Саме від рівня 

ліквідності залежить як перспективна, так і поточна платоспроможність. Отже, 

ліквідність і платоспроможність не тотожні, хоча й дуже близькі поняття, причому 

ліквідність є більш місткою категорією, ніж платоспроможність. 

Ринкові умови господарювання вимагають від економічних суб’єктів 

дотримання вимог щодо платоспроможності та ліквідності. Їхнє практичне значення 

обумовлене необхідністю повного та своєчасного виконання зобов’язань, 

забезпечення діяльності підприємства ліквідними активами, здатними в будь-який 

час покрити обсяг зобов’язань.  

Ліквідність і платоспроможність підприємств є одним із найбільш вживаними 

поняттями фінансової науки і найбільш популярними об’єктами фінансового аналізу 

й управління.  



Важливість для підприємства підтримувати платоспроможний стан у будь-

який момент часу для задоволення вимог кредиторів, інвесторів, держави щодо 

сплати податків і зборів вимагає обґрунтування концептуальних засад забезпечення 

платоспроможності, що передбачає вирішення таких основних питань: 

- визначення змісту та об’єкту забезпечення платоспроможності підприємства; 

- формування мети й основних завдань управління платоспроможністю; 

- обґрунтування функціональної сутності управління платоспроможністю; 

- визначення вимог до здійснення управління платоспроможністю 

промисловим підприємством. 

Управління платоспроможністю полягає в аналізі та управлінні рухом 

грошових потоків, передбачає цілеспрямований вплив на процеси акумуляції 

грошових коштів, тобто їхнє витрачання та перерозподіл. 

Для ефективного управління платоспроможністю необхідно визначити, які 

види діяльності і елементи активів чи пасивів сприяли зростанню чи зменшенню 

грошових коштів, і якою мірою. 

Для правильного висновку про динаміку і рівень платоспроможності 

підприємства необхідно взяти до уваги такі чинники: 

- характер діяльності підприємства.  

- умови розрахунків із дебіторами. Надходження дебіторської заборгованості 

через короткі проміжки часу після реалізації товарів (робіт, послуг) приводить до 

незначної частки в складі оборотних активів боргів покупців, і навпаки; 

- стан запасів; 

- стан дебіторської заборгованості: наявність або відсутність у її складі 

прострочених або безнадійних боргів. 
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